
转型成效显著

家族信托业务规模大增4倍
近年来，家族信托作为信托本源业务，已经成为

国内多家信托公司转型发展的抓手。

西部信托作为一家国有控股非银行金融机构，

深耕家族信托服务市场，推出 8 个系列家族信托产

品，可以帮助客户解决财富保值、增值、传承、风险隔

离等一系列的难题。

温州人王总，年近60岁，经过多年打拼，在浙江

以及省外建立了多家公司，积累了一定的资产。王

总夫妇年岁渐长，最大的希望就是家族财富永续传

承，女儿及家族后代的生活得以保障。

针对这样的诉求，西部信托提供了专业的综合

服务方案。在这个方案中委托人与其配偶、女儿、外

孙的相关权益都充分得到保障。西部信托相关人士

举例道：“比如考虑到委托人女儿有可能创业，我们

为其设置了相关的条款，王总的女儿在创业时可申

请分配创业资金，一次不超过 50 万元，最多申请 2

次。”

放眼浙江，像王总这样的企业家还有很多，这是

西部信托家族信托业务的一个缩影。西部信托相关

人士介绍，近年来，该公司以家族信托为抓手，为浙

江客户解决财富保护、资产规划、财富传承、子女教

育、养老养护等家庭综合财富管理需求，获得了我省

越来越多高净值客户青睐。

年报数据显示，西部信托家族信托规模较2022

年年末同比增长逾 400%。2024 年一季度，西部信

托以养老为场景的家庭服务信托首单落地，依托家

庭服务信托开展养老服务，实现了“信托+养老”的

有效链接。

深度融入浙江

探索信托服务实体经济新模式
每次参加西部信托的客户活动，杭州的李女士

都收获丰厚。李女士是西部信托的高净值客户，她

说西部信托浙江财富精心策划的书法艺术、插花体

验、春日采茶等活动，“既扩大了社交圈，也丰富了业

余生活和文化体验，每次都很期待。”

一直以来，西部信托聚焦为江浙客户持续提供

专业化的金融服务。西部信托浙江网点设立于

2017 年，经过七年的稳健发展，浙江的信托业务部

与财富中心深度联动，在为客户实现资产管理保驾

护航的同时，也不断强化综合金融服务能力，业务范

围覆盖多个江浙地级市和区县，为浙江省经济高质

量发展贡献积极力量。目前在浙江工作人员超过

50人，服务客户数千户。

作为积极履行社会责任的国有企业，西部信托

成功发行“浙江智慧普华融资租赁有限公司资产支

持票据信托”，规模总计15亿，协助智慧融资租赁为

代表的金融板块有效服务于吉利汽车实体板块，充

分体现了金融服务实体经济的作用。在去年底，西

部信托又成功发行规模近10亿元的“物产中大融资

租赁集团定向资产支持商业票据（乡村振兴）信

托”。这一项目是浙江省首单乡村振兴资产支持商

业票据，有效促进了乡村振兴特色资金与市场优质

资金的良好循环和衔接，真正将普惠金融做到实处。

展望下阶段，西部信托表示，将继续坚持以服务

国家战略为导向，以支持经济社会发展为己任，继续

坚持“稳健经营、持续发展”的经营理念，以高质量党

建为引领，以切实落实“十四五”规划和三年业务发

展规划为抓手，全力推动信托业务转型，实现公司高

质量发展。

本报记者 吴恩慧本报记者 吴恩慧

中央金融工作会议首次提出“做好科技金融、绿

色金融、普惠金融、养老金融、数字金融五篇大文

章”，为金融行业的发展擘画了蓝图。

西部信托作为陕西投资集团下属金融板块的重

要组成部分，立足信托行业转型的新阶段，将做好

“五篇大文章”与稳步转型提质有机结合，开启金融

服务新篇章。年报数据显示，面对变革和挑战，西部

信托秉承“稳健经营、持续发展”的经营理念，实现公

司平稳转型和高质量发展：截至 2023 年末，西部信

托公司净资产 54.05 亿元，实收信托规模 4483.69

亿元，年度分配信托收益 82.75 亿元，实现营收

9.42亿元，各项指标均实现正增长。

与此同时，西部信托在创新转型之路上持续深

化，2023年荣获11项年度大奖，创新业务涵盖债券

投资、资产配置、多种创新型服务信托等。

回归信托本源 服务实体经济
西部信托创新转型成效显著
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本报讯 一提起三伏天下厨，不少人的第一反

应是煎熬。“难怪有人说，珍惜每一个大热天还愿意

为你下厨的人。”

不过，难以忍受下厨“油烟伴汗蒸”的年轻人，正

在兴起把空调搬进厨房。

最新数据显示，今年6月以来，厨房空调在天猫成

交同比增长超137%，成为天猫上又一破亿新品类。

厨房空调搜索量翻番
抗油污能力最受关注

燃气灶台上架着锅，菜在锅里，滋滋作响，家住萧

山的韩阿姨在厨房里汗流浃背,拿起毛巾疯狂抹汗。

在传统的家居设计里，厨房和卫生间，一直以来

是空调“遗忘之地”。闷热当头的三伏天，遇上爆炒

慢炖的中式烹饪，社交平台上，高温天如何让厨房快

速降温成为刚需，与“厨房空调”相关的笔记多达66

万篇。

有网友心甘情愿为一刻清凉买单，不惜花上三

四千元，使用后连呼“真香”；也有网友被厨房空调的

安装要求“劝退”，否则“得大动干戈了”；还有网友好

奇“能撑多久”，“爆炒煎炸、油污不断，这清洗维护起

来是不是要命了？”

杭州年轻的打工人小敏就比较担心厨房的重油

烟，上网做起了详细攻略，“厨房里腾挪空间不容易，

空调最好得少占地、易安装、不破坏原有的装潢设

计。10㎡以下的厨房，一般 2500W 功率、1 匹的空

调就足够了。”对于最在意的厨房空调材质的抗油污

能力，小敏表示：“面板是不是耐油高abs材质，滤网

是不是活性炭蜂窝防油，蒸发器和冷凝器是不是石

墨烯涂层的，这些都容易影响空调的使用寿命。”

记者发现，在天猫上，已上架了吸顶式、吊顶嵌

入式、移动立柜式等多款厨房空调，价格从几百元到

数千元不等。不少厨房空调强调“阻油防潮”“外形

窄小”，还专门匹配小户型厨房，甚至还增加了30秒

快速制冷、远程开机、语音控制等多项科技功能。

据相关数据显示，随着高温天来临，近一个月天

猫上的厨房空调搜索量翻番。

品牌商切入新赛道
把细分需求做成一门大生意

从被质疑是“鸡肋”“智商税”，再到如今各大品

牌悄然入局，凭借制冷能力走进更多家庭的厨房空

调，真能实力复刻洗碗机的逆袭之路吗？

“从2022年到2023年，厨房空调连续两年在天

猫成交同比上涨超320%。”天猫相关负责人坦言，作

为厨房新物种，目前市面上厨房空调的供给不多，品

牌入局机会较大。”现在品牌主要是美的、TCL、松下

等传统家电，还有Brandt、安博森、OLI等新锐品牌。

今年 6·18 期间，吸顶式、立柜式、嵌入式、台下

式厨房空调成为人气最旺的 TOP 6 单品。市场需

求，催热了不同的细分赛道。

“吸顶式厨房空调只有 24 寸行李箱大小，但制

冷 量 能 达 到 3000W 以 上 ，而 一 般 传 统 空 调 在

2000W左右。”美的厨房空调相关负责人介绍，今年

6·18 期间，开店仅一年的美的厨房空调旗舰店，登

上天猫厨房空调行业成交第一，其中人气爆款吸顶

式厨房空调成交额快速突破500万元。

对于覆盖中央空调的精装修家庭来说，免接水

管、免安装、可移动的柜式厨房空调则更为实用。法

国厨电品牌 Brandt 主打“推哪儿吹哪儿”的立柜式

空调，还有一些贴心功能，如开机 3 秒可降温 15 度，

还可语音控制。

TCL 和 OLI 都在今年发布了首款厨房空调，像

OLI台下式厨房空调，强调降低安装门槛，“藏”进柜

子里的设计，省空间，还能避开油烟污染。

在外界看来，消费领域总有新机会产生，再细分

的需求都有机会做成一门大生意。 本报记者 祝瑶

39度下厨，“油烟伴汗蒸”忍不了
年轻人把空调搬进厨房
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